
2024년 수출 유망 메타버스 강소기업 육성 

현지 세일즈 프로그램 운영 (K-Metaverse@Singapore) 출장결과 보고
(메타버스확산팀, 043-931-5642)

□ 출장목적

○ 싱가포르 현지 세일즈 프로그램 K-Metaverse@Singapore을 운영하여 

수출 유망 메타버스 기업의 해외 레퍼런스 확보 지원

- 싱가포르 IT지원 센터와 현지 비즈니스 행사 공동 개최 등을 통해 국내 

메타버스 기업의 싱가포르 시장 진출 확대 추진

□ 일정/장소 : ’24. 8. 4.(일) ~ 8. 9.(금) (5박 6일) / 싱가포르

□ 출장자 및 역할분담

출장자 역할분담

이종석
팀장

- 현지 투자사 밋업, 빅테크 기업 및 유관기관 방문, 컨퍼런스 참가, IR피칭 등 세일즈 

프로그램 운영 총괄, 참가기업 관리 및 인솔 총괄, 싱가포르 IT지원센터 연계 메타

버스 기업의 해외 진출 지원을 위한 협력방안 논의 등

심자영
수석

- 프로그램 운영 관련 세부 일정, 행사장 구성, 참석자 명단, 케이터링 등 제반사항 

점검 및 지원, 참가기업-현지 기업 비즈니스 사전 매칭 현황 및 현지 미팅 성과 

점검, 참가기업별 IR피칭 리허설 진행, MOU체결식 지원 등

□ 주요 활동 내용

 ○ (프로그램 운영 관리) 현지 쇼케이스 및 바이어·투자사·파트너사 

밋업, IR피칭, 현지 빅테크기업 방문 등 세부 프로그램 운영 관련 

현장 점검 및 행사 개최 지원 등

○ (네트워킹 행사 공동 개최) 싱가포르 IT지원센터와 메타버스 관련 

네트워킹 행사를 개최, 현지 빅테크 기업 담당자, 바이어, 투자자 

등을 초청하여 지원기업에 현지 사업화 및 네트워킹 기회 제공 

○ (참여기업 관리·지원) 참여기업 C-level(주요경영인)의 현지 비즈니스 

활동 수행을 위한 제반사항 지원 및 관리, 비즈니스 미팅 성과 

공유, 해외 진출 지원 관련 수요 및 개선사항 파악 등



○ (현지 기관·기업 미팅) 현지 기관, 기업 담당자와 미팅을 통한 현지 

시장 동향 및 수요 파악, 국내 메타버스 기업의 싱가포르 진출 

관련 정보 수집 등

○ (후속 성과 창출 지원) 프로그램 참가기업-싱가포르 현지기업 간 

실제 비즈니스 딜로 이어질 수 있도록 싱가포르 IT지원센터 등 협력

을 통한 MOU 체결식 개최 지원

□ 세부 일정

일 정 내 용 비 고
08.04.
(일)    ~19:55 ㆍ이동 (인천→싱가포르) KE643

08.05.
(월)

09:00～12:00
ㆍ싱가포르 현지 세일즈 프로그램 참가기업 OT 등 준비 

ㆍ싱가포르 IT지원센터 소개 및 지원사항 안내 

NIPA
싱가포르 IT 
지원센터

12:00～13:00 ㆍ참여기업 오찬 간담회
Ascott Raffles 

Place 
Singapore

13:00～17:00
ㆍ싱가포르·아세안 시장 진출 및 투자유치 전략 수립을 

위한 GTM(고투마켓)전략 세미나 및 그룹 네트워킹

NIPA
싱가포르 IT 
지원센터

17:00~19:00
ㆍK-Metaverse@Singapore Business Day 행사 

관련 부스&쇼케이스 구성 최종 점검 회의
행사장 인근 

08.06.
(화)

09:00～13:00
ㆍK-Metaverse@Singapore Business Day 운영 

 - 참여기업 15개사 쇼케이스 오픈 및 런천 네트워킹 The Fullerton 
Hotel Straits 

Room13:00～18:00
ㆍ참여기업-주요 수요처(테크기업, 바이어, 대학, 

관계기관 등) 1:1 비즈니스 밋업 운영

08.07.
(수)

09:00～13:00
ㆍK-Metaverse@Singapore Investing Day 운영

 - 전체 참여기업 IR피칭(3분) 및 런천 네트워킹
The Fullerton 

Hotel Straits 
Room13:00～18:00 ㆍ참여기업-투자사 1:1 비즈니스 밋업 운영

08.08.
(목)

09:00～12:00
ㆍ 메타버스 테크 기관 및 기업 방문

 - 총 2개 테크기관/기업 선정, 1조/2조로 나누어 방문
 - 네트워킹 및 1:1 비즈미팅

① NTUitive
② Trueworld 

Studio

13:00～15:00 ㆍ구글 클라우드 싱가포르 방문 및 그룹 네트워킹 Google Cloud

15:00～18:00 ㆍ참여기업-현지기업 간 MOU체결식 개최 지원
NIPA

싱가포르 IT 
지원센터

08.09.
(금)    ~18:35 ㆍ이동 (싱가포르→인천) KE648



□ 프로그램 운영 결과

○ (운영결과) 비즈니스 미팅, 그룹 네트워킹, 파이프라인 구축 지원

- (비즈니스) 기관·바이어ž투자사 등 1:1 미팅 226회 지원(기업당 15회)

구분 비즈니스 미팅
(DAY2 Business Day)

투자미팅
(DAY3 Investing Day)

초청자 71명 44명

1:1 매칭 115건
*사전매칭 90건, 현장 추가매칭 25건

111건
*사전매칭 90건, 현장 추가매칭 21건

- (네트워킹) 현지 시장진출 인사이트 제공 3회, 네트워킹 및 파이프

라인 구축 25회, 현지 빅테크ž기관ž스타트업 방문 3회

구분 인사이트 제공 및 네트워킹 비즈니스 방문 및 네트워킹

횟수 GTM 전략 세미나 3회
3개社 방문

네트워킹 및 파이프라인 구축 25회

개요
- Phasio: 싱가포르 테크 스타트업
- Meta APAC: 빅테크
- Plug and Play: 글로벌 AC

- NTUitive(8개社) :기술 사업화기관
- Trueworld Studio(4개社): 테크 스타트업
- Google APAC(13개社): 빅테크

□ 주요 성과

 ○ (현지 후속미팅) 1:1 미팅 종료 후 기업 개별 후속미팅 19건 진행

 ○ (사후미팅) 참가기업의 100%인 15개 기업이 48건의 후속 팔로업을 

제안받음

구 분 건수 내 용 비 고

후속협력 
추진

48건

투자유치 검토 13건

PoC 검토 3건

법인설립 검토 1건

협업 논의 31건

 ○ (현지 파트너사 발굴) 참여기업-바이어 비즈니스 수요 Fit에 맞는 1:1

매칭을 통해 싱가포르 프로그램 기간 내 업무협약(MoU) 체결 성과 창출

- 팜피-이머시블리/액스추얼리 간 MOU체결 및 언론홍보



팜피주식회사 – iMMERSiVELY 팜피주식회사 – Xctuality



○ (일자별 행사사진) 

DAY1 싱가포르 GTM 전략 세미나 및 그룹 네트워킹

DAY2 쇼케이스 및 비즈니스 밋업



DAY3 IR 피칭 및 투자사 밋업

DAY4 메타버스 테크 기관 및 기업 방문




